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   Quantum Pendant - أحمد الخطٌب– مقارنه بالمدة الزمنٌة ... العائد المادي 

أحمد الخطٌب – مقارنه بالمدة الزمنٌة ... العائد المادي 

 ةمسألة حسابٌة بسٌط

أوكي  ...  دولار 1200 يعني شهر 12 في  دولار 100 دولار كل شهر نضرب 100 أنك كنت قادر نفرض كم هتوفر  دولار مثلًا 500 سنة مثلًا راتبك 25عمرك 
  ألف دولار 36000 في ثلاثين سنة  ألف دولار 24دولار في عشرين سنة 12000 في عشر سنين  دولار 1200حمو 

 انتظارك هل هو دا مستقبمك فكر وانا في يا عم ستة وثلاثيون ألف دولار  سنة مبروك عميك 55=  سنة 30+  سنة 25نحسب الآن عمرك 

 معانا مجاناً طبعاً لأنه ليا مصمحة بعد كدا ع الله يقطع فيك هتتعمم شويا هعرض عميك أولا برنامج تدريبي مجاني لأنك مش هتكون مؤهل لمفرصة دي إلا بعد مو 
يعني 

 ألف دولار في ثلاث سنوات أفضل  من انك تحصمهم في ثلاثين سنة  36000تتواصل معايا أنه ممكن تحصل   بعد ما عميك وهعرض

أنا في السنة الثانية لسه  ومن تجربة ـ لو تحب تعرف الفرصة مع مدرب مُمارس انا في انتظارك  

 تفهم يبقى المشكمة في ناوي لو تكون بالصين هتفهم هتفهم إلا لو أنته مش جنبك جنبكيعني  (تعميم عن بُعد  ) قاعة عروض عمل وتدريبات أون لاين عندنا و 
الحمار دعم متواصل العربجي مش في 

  ساعة 24 عمى مدار الساعة 

  ويساعدك عشان نغير واقعناه يساعد نفسيحب أحمد الخطيب  الأردن أسمو من لك ودور عمى أخ  أسالزرنا عمى الرابط التالي و

http://login.meetcheap.com/conference,jordannmi 

 أرقام الهواتؾ للتواصل

 أحـمـد الـخـطـٌـب

00962785414357 

00962775648718 

 إٌمٌلات المراسلة للأنبوكس وكذلك مسنجرٌات للتواصل عبر المحادثة المباشرة

Yahoo  Messenger: Jordan_nmi@yahoo.com   

Skype Messenger : ahmad.nmi@outlook.com 

Skype Messenger : ahmad.nmi 

Face book : https://www.facebook.com/ahmad.alkhatib.52   

Twitter : https://twitter.com/Ahmad_NMI  

http://login.meetcheap.com/conference,jordannmi
mailto:Jordan_nmi@yahoo.com
mailto:nmi2013@outlook.com
https://www.facebook.com/ahmad.alkhatib.52
https://twitter.com/Ahmad_NMI
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الاصزثّبر  ٌذ٠ٕب اٌؼًّ اٌؼبدٞ اٌزم١ٍذٞ 
 

 

ٌٍسظٛي عٍٝ ساذة ِّراص ٠سراج 

 

=  سٕٛاخ دساسح  خاِعٗ  5+  سٕٗ دساسح  12

 سٕح  تعذ ٘زٖ اٌسٕٛاخ ذخ١ً أه زظٍد عٍٝ 17

 دٚلاس ٚ٘زا ٘ٛ ِا فٛق 500ٚظ١فح تشاذة 

اٌّرٛسط ، زسٕاً ً٘ ذسرط١ع ذٛف١ش واًِ اٌّثٍغ 

تىً ذأو١ذ لا  ؟ 

 

دعٕا ٔعًّ ع١ٍّح زسات١ٗ خ١ا١ٌح ِسرس١ٍح  ٔٛعا 

 سٕح 30ِاء إرا أٔد أسرّش٠د فٟ ٘زٖ اٌٛظ١فح 

 دٚلاس  250ٚأٔد ذٛفش إرا إسرطعد 

 

أزُسة  

 سٕٗ X 30 شٙش X 12 دٚلاس  250

 أٌف  دٚلاس    90= 

 

ذخ١ً ِعٟ  

 سٕٗ  ٚوً رٌه اٌدٙذ  فٟ الاخ١ش  30أه ذعًّ 

٠ىْٛ ِدّٛعٗ  

 ذسع١ٓ أٌف دٚلاس  ٚأٔد ذعٍُ تأٔٗ طعة 90000

رٌه  

أضف رٌه إٌٝ عّشن ٚأزسة اٌثالٟ ِٓ عٕذن 

ِارا ألظذ  

 

 سٕح  25ٌٛ فشضٕا عّشن ا٢ْ 

 90 سٕح ِثشٚن ع١ٍه 55=  سٕح 30+  سٕح  25

أٌف دٚلاس إرا لذسخ ذٛفشُ٘ أساساً  

 

ٕ٘ا سٕضع اٌّخرظش اٌّف١ذ ٌٕرائح اٌرٟ سرسظً ع١ٍٙا ِٓ خلاي الأضّاَ ٌذ٠ٕا 

: ِخطط ٌّذج خّس سٕٛاخ ألً ألً ألً ِعذلاخ ٔداذ واٌراٌٟ 

الاشٙز اٌضٕٗ 
ػذد 

الاشخبص 

ػذد الاشخبص خلاي 

اٌضٕٛاد 

اٌّجٍغ اٌززاوّٟ  

اٌذٞ صٛف رحصً 

ػ١ٍٗ 

اٌضٕٗ 

الاٌٚٝ 

 

 

خلاي اٌسد 

الأشٙش الأٌٚٝ 

 

4 × 1 

= 

4 

 

خلاي اٌسٕٗ الاٌٚٝ ٠ىْٛ 

عذد الاشخاص 

 

16 

180$ 

 6خلاي 

الاشٙش اٌثا١ٔٗ 

4 × 4 

 =

16 

 

 

اٌضٕٗ 

اٌثب١ٔخ 

 

 

 اشٙش 6خلاي 

الاٌٚٝ 

4 × 16 

 =

64 

خلاي اٌسٕٗ اٌثا١ٔٗ ٠ىْٛ عذد 
الاشخاص 

 

16X16 

 

256 

1280 $

 اشٙش 6خلاي 

اٌثا١ٔٗ 

4 × 64 

 =

256 

 

 

اٌضٕٗ 

اٌثبٌثخ 

 

 

 اشٙش 6خلاي 

الاٌٚٝ 

4 × 256 

 =

1024 

خلاي اٌسٕٗ اٌثاٌثح ٠ىْٛ عذد 

 الاشخاص

16X16X16 

 

4096 

20480$ 

 اشٙش 6خلاي 

اٌثا١ٔح 

4 × 1024 

 =

4096 

 

 

اٌضٕٗ 

اٌزاثؼخ 

 

 

 اشٙش 6خلاي 
الاٌٚٝ 

4 × 4096 

 =
16384 

فٟ اٌسٕٗ اٌشاتعٗ ٠ىْٛ عذد 

 الاشخاص

16X16X16X16 

 

65536 

$327680 

 
 اشٙش 6خلاي 

اٌثا١ٔٗ 

4 × 16384 

 =

65536 

 

 

اٌضٕٗ 

اٌخبِضخ 

 اشٙش 6خلاي 

الاٌٚٝ 

4 × 65536 

 =

262144 

فٟ اٌسٕٗ اٌخاِسٗ  ٠ىْٛ 

 عذد الاشخاص
 

16X16X16X16X16 

= 

1,048,576 

 

5242880 $

 اشٙش 6خلاي 

اٌثا١ٔٗ 

4 × 262144 

 =

1,048,576 

٘زا اٌدذٚي ٠ٛضر اٌراٌٟ 

.  أشخاص ٚتالٟ ز١اذه ٌُ ذعًّ أٞ ش4ٟ أشٙش ِٓ دخٌٛه أزضشخ 6 ٚخلاي سذخ١ً أه أٔد دخٍد ٌٙزا الاسرثّا

ٚأ٠ضا وً ٚازذ ِٓ الاستعح اٌز٠ٓ أدخٍرُٙ ٔفس لظره  

.  أشخاص4 أشٙش ٠ٚدة ع١ٍٗ أٗ ٠سضش  6عٕذ وً ٚازذ 

 

 أشخاص  عٍٝ ٘زا الإسرثّاس  4 أشٙش أٔٗ ٠د١ة ٠ٚعشف  6 وً ٚازذ ِٓ خلاي دخٌٛٗ ٌٙزا الاسرثّاس ِطٍٛب ِٕٗ خلاي فرشٖ ٚلذس٘ا س٠عٕٟ تاخرظا

 سٕٛاخ فمط ٘ٛ 5ٚإٌاذح اٌزٞ سٛف ٠سظً ع١ٍٗ اٌشخض تعذ فرشٖ ٚلذس٘ا 

 خّسح ١ٍِْٛ دٚلاس  5242880

؟؟؟ (( أٌف دٚلاس  90000 سٕٗ ٚفٟ إٌٙا٠ح ذسظً عٍٝ  30ذدرٙذ  ))تإٌّطك ٠ٚٓ افضً 
  خّسح ١ٍِْٛ دٚلاس ؟؟؟؟ 5242880 سٕٛاخ ذسظً 5اَ أه خٙذ فٟ ٘زا إٌٛع ِٓ الاسرثّاس ٚتعذ 

 

( ( أٌف دٚلاس ٚأٔد ٚأا ٔعٍُ تأْ زسثره تاٌٛظ١فح خ١ا١ٌح90000 سٕٗ ِماتً 30 سٕح أ١ٌس أزسٓ ِٓ خُٙذ 30زرٝ ٌٛ لٍٕا أه ساذ ذسظً عٍٝ ٔض ١ٍِْٛ دٚلاس  خلاي ))

ِٓ اٌدٙذ اٌّثزٚي ِماسٔٗ تاٌعائذ اٌّادٞ ٚاٌّذج اٌض١ِٕح  % 90 ٠خرظش ٌه  أوثش ِٓ س٠عٕٟ ٘زا الاسرثّا

 

لأٔٗ ٠عرّذ عٍٝ خٙٛدن ٚخٙٛد فش٠مه لذ ذسمك اوثش لذ ذسمك  ((وً الادٌح اي ذسراخٙا ِٛخٛدج تإرْ الله))ٌٍٚعٍُ ٘زا ِّىٓ ٠ىْٛ ألً شٟء ِّىٓ ذسظً ع١ٍٗ فٟ اٌسم١مح  

! ألً لذ ذٕدر ٚلذ ذفشً ٌٚىٓ ٕ٘اٌه أشخاص ِثٍٟ ِٚثٍه ٔاخسْٛ 

شاء الله ٚ تٕاء  ٌٚىٓ اٌششوح ٕ٘ا إرا اسرّشخ عٍٝ ٘زٖ اٌخطح سٛف ذفٍس ٌزٌه ٚضعد طّاَ أِاَ ٌٙا لا ٠ّىٓ لأزذ أْ ٠رداٚصٖ ٚ٘ٛ أزذ أسشاس تمائٙا ٚسٛف ذسرّش إٌٝ ِا

 دٚلاس ١ِٛ٠اً أٔد ٚاٌثالٟ أستاذ فائضح ٌٍششوح 450 دٚلاس ١ِٛ٠اً ٌه أٞ ذسظً عٍٝ 450 طّاَ ا٢ِاْ ٘ٛ  وّثاي ٌٛ فرسد ٚواٌح ٚازذٖ فإْعٍٝ عذد اٌٛوالاخ اٌّفرٛزح

 ١ٍِْٛ دٚلاس ٚذشود ٌه ١ٍِْٛ دٚلاس فٟ خّس س١ٕٓ فىش 4ِٓ اٌّثٍغ أٞ % 80لا ٠ّىٓ أْ ذرداٚصٖ ٚعٕذِا ذفىش  أفرشع تأْ اٌششوح أخزخ " فلاش أٚخ " ٚ٘زا ٠سّٝ 

 أٌف دٚلاس ٚتاٌراٌٟ 90 سٕح ٚأخٕٟ تٙا ِثٍغ 30  أٌف دٚلاس فٟ خّس سٕٛاخ أٔد وزٌه ستساْ أفضً ِٓ 90تٙا ٚسٛف ذدذ  ٔفسه ستساْ ٌٚٛ ذخ١ٍد أٔٙا فمط ذشود ٌه 

إخرشّ٘ا  )أ٠ّٙا سٛف ذخراس ..... ٘زا الاسرثّاس لا ٠فشع ع١ٍه ذشن ز١اذه اٌرم١ٍذ٠ح أسرّش فٟ ٚظ١فره إْ ٚخذخ ٚسوض عٍٝ فشطح أخشٜ وٙزٖ دائّاً ٕ٘اٌه زٍٛي أفضً 
 . (ِعاً 
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 ٌماظع ٌجب ان تخشاه ان تؽادر هذه الحٌاة دون ان تصنع شًء لا تخشا ان لحٌاتك نهاٌة بل ما

 أسباب الدخول فً هذا الاستثمار والعمل 
وٌجب توفٌر   فً الجولة الأولى من التدرٌب والثانٌة والثالثة انتظاركتذكر المدرب والقائد الناجح هو سر نجاحك فً / مهم مهم مهم جداً 

لأنه ٌجب أن تتدرب جٌداً عبر الإنترنت أو الموباٌل  إذا كنت خارج الاردن  قد أزورك أو  لأشرح لك أكثر  إن وجدت صوتًاتصالوسٌلة 

تزرونً 

  .(دخل إضافً ب  إضافً ٌعود لنابكل تأكٌد جمٌعاً نرؼب بعمل )الدخل الإضافً     (1

 (عمل خاص أنت مدٌره ورئٌسٌة ولٌس موظؾ ومرؤوس عند أحد  ) العمل الخاص  امتلاك    (2

  (عمل حقٌقً وعائد مادي قوي ٌستحق أن نضحً من أجله بتأمٌن حٌاة مادٌة كرٌمة فعلٌة ) الحرٌة المالٌة     (3

  ( وعلى أي مستوى فً العالم لٌس كالوظٌفة العادٌة دوام إجباري ورتٌن مُمل وساعات طوٌلة تعمل بأي وقت وبأي زمان )  انٌةرٌة الزمالح    (4

 وعلى أي مستوى فً العالم لٌس كالوظٌفة العادٌة دوام إجباري ورتٌن مُمل وساعات طوٌلة ومكان مُحدد  مكانتعمل بأي  )  مكانٌةرٌة الالح    (5

) 

 ( داخل بلدك وداخل مدٌنته وخارج دولتك فً مختلؾ أنحاء العالم وأنت فً بلدك  )   العمل ؼٌر إقلٌمً    (6

 (من خلال هذا العمل وعرضه أنت تساعد الكثٌر من الناس المحتاجٌن إلى فرصة العمل هذه  )مساعدة الأخرٌن      (7

 (تستطٌع من خلال هذا العمل النمو بمهاراتك وإطلاق عنان إبداعك به بشكل صحٌح  )تطوٌر الذات      (8

 ( تستطٌع تكوٌن علاقات جدٌدة من خلال هذا العمل  بناء العلاقات )علاقات جدٌدة     (9

 (عندما تفكر بها وانت كموظؾ سوؾ تجد نفسك بعد فترة من الزمن بأنك متقاعد ولاتملك اي مصدر دخل أخر  )التقاعد المبكر      (10

  .(تأكد بأن هذا الإستثمار سوؾ ٌسعد كثٌر من خلفك بعد عمر طوٌل إن شاء الله وتترك إرث طٌب لمن تحبهم  )الإرث الطٌب     (11

 (مقارنه بالوظٌفة العادٌة وحتى المشارٌع التقلٌدٌة  )لا تحتاج لأي خبرة  (12

 ) الوظٌفة سوؾ تنتهً ولكن هذا العمل لا ٌنتهً إلى ما شاء الله استثمار حقٌقً مدى الحٌاة ومتوارث ) ؼٌر منتهً  (13

 .العمل الجماعً ودعم الفرٌق الواحد  (14

 .لا أحد خاسر  (15

مخاطرة لأنه ممكن فً أي وقت أن تفقدها وكذلك المشارٌع % 100مقارنه بالوظٌفة العادٌة . % 0نسبة المخاطرة  (16

 .على حسب نوع المشروع ومقارنه برأس المال الكبٌر جداً % 30أو % 50التقلٌدٌة نسبة المخاطرة تصل إلى 

 .رأس المال قلٌل فً استثمار كبٌر مقارنة بأي استثمار أخر فأنت تحتاج إلى رأس مال كبٌر  (17

 هنالك أسباب كثٌرة أخرى ولكن نحاول الإٌجار هنا عندما تتواصل معً سوؾ ٌكون هنالك تفصٌل أكثر

وأنا لا أقول ... هنا لا اقول لك بأنك فً ٌوم ولٌلة سوؾ تصبح ثري  ولكن أأكد لك بأن هذا هو الطرٌق الصحٌح للثراء 

لك بأن تترك وظائفك  لا أستمر بممارسة حٌاتك الطبٌعٌة وهذا عمل إضافً سوؾ تشعر بأنه حقٌقة وهدؾ صحٌح 

وسوؾ تستطٌع من خلاله إمتلاك سٌارتك الخاصة ومنزل أحلامك الخاص وتربٌة أطفالك  وإدخالهم أفضل المدارس 

 فقط إتصل لتعرؾ أكثر!  وتكوٌن مستقبل صحٌح لهم ولك 
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 هل نسٌت حلمك؟؟؟

 

 .....ام انك اقفلت علٌه باب خزانتك منذ زمن

 ...لا امل فً تحقٌق احلامً

 

 هناك اناس على هذا الكوكب ٌحققون احلامهم: فقط ملاحظه

 

 انت لست واحدا منهم

 لماذا؟؟؟؟؟

 !!!بماذا هم افضل منك؟؟؟

 لٌس انا ولا اي شخص فً هذا العالم ٌستطٌع الاجابه على هذا السؤال

 انت وحده من ٌستطٌع وٌملك الاجابه على هذا السؤال

 

 الرجاء عدم مشاهده الصفحة التالٌة الا بعد التفكٌر العمٌق والاجابه على السؤال

 ربما كانت اجابتك

لم اجد وظٌفه لسوء الاوضاع الاقتصادٌة او لعدم , لم ارث ملاٌٌن, لا املك رأس المال لأبدأ مشروع

 توفر واسطه لدي
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 من الاسباب التً تعتقد انها وراء عدم تحقٌقك لحلمك....... والخ 

 

 سأطمئنك واقول لك ان اؼلب اصحاب الملاٌٌن فً العالم كانوا مثلك

 لم ٌولدوا وفً فمهم ملعقه من ذهب

 لا ٌملكون رأس المال

 ولا الوظٌفه

 ولا المٌراث

 

 نقطه الصفر, بدأوا من نفس النقطه التً تقؾ فٌها الان

 

 اذا كٌؾ اصبحوا من اصحاب الملاٌٌن؟؟؟... ؼرٌب

 ما الذي ٌملكونه وانا لا املكه؟؟؟

الجواب وبكل بساطه انهم استؽلوا الفرصه فقط وتعبوا واجتهدوا على انفسهم وكان عندهم اٌمان وثقه 

 بقدراتهم وبالهدؾ الذي ٌرودون تحقٌقه

 

 اما ان ٌستؽلها او ٌتركها القرار عائد له فقط ولٌس لاحد ؼٌره, ...كل شخص تأتٌه فرصه فً حٌاته

 .....اذا كنت بانتظار فرصه؟؟؟

 انا الان بصدد ان اعرض علٌك فرصه الحٌاة اذا كنت بالفعل ترٌد فرصه لتؽٌٌر حٌاتك وتحقٌق احلامك

 ...ولكن فً البداٌة

لا تنتظر رحمه الوظٌفة التً تكاد تكفً لمصارٌفك الى متى سوؾ تبقى ,بشكل حقٌقً,ابدأ بتؽٌٌر نفسك

 هكذا ما الذي ٌمنعك من خوض ؼمار التجربة

 جدٌد فً حٌاته سوؾ تبقى حٌاته على ما هً علٌه بدون اي شئ ءوكن واثقا بان من لا ٌجرب شً

 .جدٌد ولا ٌتؽٌر فٌها شئ

 ...لن تخسر شئ اذا قررت النجاح وتؽٌٌر حٌاتك
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 الاذكٌاء هم الذٌن ٌستفٌدون من اخطاء انفسهم

 الحكماء هم الذٌن ٌستفٌدون من اخطاء الاخرٌن

 

 ,من جهودي% 100 شخص على الحصول 100من جهود % 1انا افضل ان احصل على 

 (أندرو كارٌنجً)

 

 

هناك نوع ٌعرؾ بأنه ٌستطٌع النجاح ونوع اخر ٌعتقد بأنه لا ٌستطٌع : هناك نوعان من الناس فً العالم

 ,وكلاهما على حق, النجاح

 (هنري فورد)

 

 أنا أفضل أن أكون كالسلحفاة فً الطرٌق الصحٌح على  أن أكون كالؽزال فً الطرٌق الخطأ

 

إنتظارها   هنالك أناس ٌضٌعون وقتهم فً  و تجاة السفٌنة إتعلمت أن هناك  أناس ٌسبحون فً 

قال بلجٌتس هدفً ان اصل الى ٌوم ٌكون فً كل منزل جهاز كمبٌوتر وعلٌه نظام تشؽٌل 1976فً عام 

والكل قال له , فً تلك الاٌام كان حجم الكمبٌوتر الواحد بجحم المنزل كامل وكان هذا مستحٌلا, خاص بً

لأنه لو سمع كلام الناس , والحمد لله ان بلجٌتس لم ٌسمع كلام الناس, بانه مجنون ولن ٌتمكن من ذلك

ما , كل بٌت فٌه كمبٌوتر وعلٌه نظام تشؽٌل وٌندوز, لكنا الان فً تخلؾ ولم نصل الى ما نحن الٌه الٌوم

 كان مستحٌل الان اصبح واقع لان بلجٌتس عنده اٌمان بالفكرة وثقه بالنفس

 

لقد فشلت فً تخطً الامتحانات والنجاح فً الجامعة ولم اتمكن من الحصول على شهادة هندسة 

واصدقائً تمكنوا من اجتٌاز الامتحانات بنجاح وحصلوا على شهادة الهندسة واصبحوا , الكمبٌوتر

 .موظفٌن فً ماٌكروسوفت بٌنما انا املك ماٌكروسوفت

 (بلجٌتس)

ٌتؽٌر العالم من حولك , سر النجاح هو إنتهاز الفرُص , ؼٌر طرٌقة تفكٌرك

فكر كم فرص ضاعت من حٌاتك بسبب أقرب الناس إلٌك وأعز الأصدقاء وبسبب نصحهم الخاطئ 

والسلبً والناقد أحسب ماذا حققت فً حٌاتك إلى الآن وإلى متى ستظل هكذا  
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"TOGETHER FOREVER "

 

 عرض العمل النظري
 محمد شيبة/ المدرب المحترف 
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ًّ  ولما فٌه من فائدة مستقبلٌة لك ولنا  جمٌعً , أحببت أن  إخوانً  لقد تم طرح هذا المشروع الرائع عل

 30أطرح علٌك و علٌكم شرحا ً مفصلاً لهذا المشروع   ,  لذا أرٌد منك تُفرغ نفسك مده لا تقل عن 

وأن تستعرض  معً هذا  المشروع بعناٌة فقد تكون هذه الدقائق المعدودة نقطة  دقٌقة  55إلى دقٌقه 

 . تحول وتؽٌر فً حٌاتك المادٌة 

 نجاحك نجاحً ونجاحً نجاحك

 دعنا نتشارك فً النجـاح

 أهلاً وسهلاً فً عالم الحرٌة المالٌة 

ٌتمنى . فكل واحد منا عنده اهداؾ وعنده احلام وعنده طموح

ٌتمنى أشٌاء كثٌرة ولكن  .ٌتمنى ان ٌسافر, ان ٌمتلك سٌارة 

وأكٌد كل شخص منا ٌحلم بأن ٌؽٌر من حٌاته وٌجلب له  . ((صحٌح)). للأسؾ الوظٌفة التقلٌدٌة تقٌدنا

فٌه ألم من أقرب . كل واحد فٌنا فٌه ألم من أعز الناس له. والكل بحاجة إلى دخل إضافً. دخل إضافً

من أجل ذلك انت الٌوم هنا من أجل تؽٌر من هذه الحقٌقة وتؽٌر . أعز الناس ما وقؾ بجانبه. الناس له 

 .وأنك سوؾ تنجح فً الحٌاة. وتثبت للعالم كله أنك افضل إنسان, من واقعك وتحسن من دَخّلك المادي 

 

  

 

 

 

 

 

 

 كـلام الناس وأعز الناس ضٌع حٌاتً 
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لٌس من , لٌس من الضروري انك محامً. لذلك لٌس من الضروري ان ٌكون عملك فً مجال تخصصك

من % 80. لٌس من الضروري من اي شخص ان ٌعمل فً مجال تخصصه, الضروري انك دكتور

وهذا هو سبب الفقر العربً  كل واحد مؤمن انه لا . الاجانب لا ٌعلمون فً مجالات ؼٌر تخصصهم

تأكد انك انسان عظٌم . ولقد كرمنا بنً ادم . ((ولقد خلقنا الانسان فً احسن تقوٌم )). ٌمتلك أي مهارة

 . ورائع وتستطٌع النجاح

ولكن , الذي ٌتعلم من اخطائه : الذكً , ما هو الفرق بٌن الذكً والحكٌم ؟ الفرق ٌبن الذكً والحكٌم 

,  وابائنا, و من أجدادنا , دعونا نتعلم من اخطاء  إخواننا. الحكٌم الذي ٌتعلم من أخطاء الأكبر منه بالسن

الذي عنده وظٌفة , الذي كان متقاعد من الحكومة, الذي  كان مهندس ! ما الذي عملوه؟. واقاربنا

, بٌته مثل ما هو, ٌعنً سٌارته مثل ماهً. مازالوا كما هم! ما الذي عملوه؟. الذي عنده محل , خاصة

لماذا لا نتعلم من أخطاء الناس ! حسنا . عاٌش تقلٌدي عاٌش شخص عادي!. هذا اذا كان موجود اصلا 

الذي ٌستؽل التكنولوجٌا ان : الذٌن من  قبلنا , نحن الان فً  زمن التكنولوجٌا , التكنولوجٌا تقول لك 

بعد خمس سنوات أو % . 90-70شاء الله ستتؽٌر حٌاته المادٌة خلال ثلاث سنوات متتالٌة تقرٌبا من 

  .ست أو سبع سنوات سوؾ ٌوصل للحرٌة المالٌة بإذن الله

 :سوؾ احكً لكم قصة واقعٌة اخذنا منها العبرة

 

 

 

 

 

 

 

 

ٌمكن تعرفون الملٌونٌر السعودي الامٌر الولٌد بن طلال وٌمكن ما تعرفونه هذا رجل ٌعتبر من  أثرى 

 . اشخاص بالعالم10وهو مصنؾ من أؼنى , أثرٌاء العالم 

 :وخلال الحوار معه سألته المذٌعة  سؤالٌن . MBCأستضٌؾ هذا  الامٌر فً قناة 

 كم ٌبلػ حجم مُمتلكاتك واموالك فً البنوك ٌا سعادة الأمٌر؟  :  السؤال الاول كان

 !   ترٌدٌن المبلػ قبل السؤال او بعد السؤال ؟ : فأجاب

 الفرُصة نادراً ما تأتً ونادراً ما تعود 

 الأمٌـــر الولٌـد بن طـلال 
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 .وهذا ان دل على شًء فهو ٌدل على ان رصٌده ٌزٌد كل ثانٌة

انت ٌا سعادة الامٌر لم تولد من الاثرٌاء وكما انه معروؾ انك لم ترث ارثا عن  :   و السؤال الثانً كان

 والدك فكٌؾ حققت هذه الثروة؟ 

اكتبً : فأجابها اجابة عملٌه بأن اخرج دفتر شٌكاته من جٌبه ووقع علٌه وكتب اسم المذٌعة وقال لها

 ...وهو حلال علٌكً . المبلػ الذي ترٌدٌنه 

هو مجرد سؤال لٌعرؾ الجمهور الطرٌقة . لا ٌا سعادة الامٌر لا تفهمنً ؼلط: أحٌرجت المذٌعة وقالت 

اخذ الامٌر . ولكن الامٌر اعاد كلامه مرة ثانٌة وثالثة والمذٌعة ازدادت احراجا... الى ما أنت به الآن

 الشٌك ومزقه ووضعه امامه على الطاوله 

وأنتً اتتك فرصة لتصبحً اؼنى , انا استؽلٌت أدنى فرصة مرت علً, هذا الفرق بٌنً وبٌنك: وقال لها

 .ولهذا بقٌتً مكانك مذٌعة وموظفة عندي وانا صاحب القناة... مذٌعة فً العالم ولم تستؽلٌها

ونحن نظل نفكر ونفكر الى ان ٌأتً شخص اخر ٌستؽل , نحن ٌا اخوانً تأتً فرص لنا الى باب منازلنا 

 !! والٌوم سوؾ اعطٌكم فرصة . الفرصة ونحن نظل كما نحن 

 .لو ترٌد فعلا ان تكون شخص اخر 

 ..تابع معً

ولكن قبل ان اعرض علٌك هذه الفرصة ٌجب ان اوضح لك مصادر الدخل 

وهً اما ان تكون موظؾ او صاحب عمل حر بدون موظفٌن او . ٌوجد أربعة طرق لتحقٌق الدخل 

ٌوجد , وفً كل هذه الطرق من مصادر الدخل المالً. صاحب تحاري مع وجود موظفٌن او مستثمر 

قد ٌكون اٌجابٌاته من دون . الدخل محدود وٌتحكم به الؽٌر: فالموظؾ . سلبٌات وٌوجد اٌجابٌات

ولو انت .  ٌوم تفصل20لأنه ٌمكن وانت موظؾ حكومً اذا تؽٌبت . ومع ذلك انا انفً ذلك! مخاطر

 . الرئٌس ٌتحكم بالدخل. ((عبد))لأن الموظؾ . قطاع خاص ٌدوسون علٌك

ولكن اذا توقؾ , انت تتحكم بمستوى الدخل! حسنا , واذا كنت صاحب عمل حر بدون وجود موظفٌن

 .العمل ٌتوقؾ الدخل

ولكن ٌوجد مشاكل . و إذا كنت صاحب عمل تجاري مع وجود موظفٌن تكسب من مجهود الاخرٌن 

 . ٌاما مشارٌع اؼلقت. ادارٌة

 .ولكن هناك مخاطره مالٌه كبٌره, فأنت تحقق دخل بدون مجهود: اما إذا كنت مستثمر

 اٌجابٌات بجمع تقوم. تقلٌدٌة ؼٌر بطرٌقة تقلٌدي ؼٌر عمل الى الوصول استطعنا, العالمٌن رب الحمدلله

 سوؾ هل, تقلٌدٌة الؽٌر الطرٌقة هذه علٌك عرضنا اذا الٌوم. السلبٌات كل وتلؽً الاربع الطرق كل

!! ؟؟ لا ام نعم!! توافق؟؟
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 دخل. 4 .    الاخرٌن مجهود من تكسب. 3 .   الدخل بمستوى تتحكم انت. 2.   مخاطره بدون. 1

. مجهود بدون

 بدأ شخص: مثلا. تسترٌح لكً قلٌلا تجتهد سوؾ انت البداٌة فً. صحٌحة ؼٌر مجهود بدون دخل! طبعا

 . عمرك طول تسترٌح وهكذا. اٌجاراتها باستلام ٌقوم ذلك وبعد اسسها ذلك وبعد عمارة ببناء

 عالمٌة احصائٌاتولكن  هناك 

 الاقسام الاربعة الى العالم قسمت

 الموظفٌن ان واثبتت. السابقة

 من هم الحرة الاعمال واصحاب

 واصحاب%.  95 ال فئة

%.  5ال فئة من هم الملٌارات

 سكان عدد ان بالموضوع الؽرٌب

 لماذا ! اذا. نسمه ملٌار 7 العالم

 الكرة سكان من% 95 هناك

 هم% 5 وهناك موظفٌن الارضٌة

 !! ؟ الملٌارات اصحاب

 

 ال فئة من انتقلوا لذلك. ٌستؽلوها كانوا% , 5 ال لفئة تأتً كانت فرصة كل. الفرص ٌستؽلوا لم لانهم

 لك نعرض سوؾ والٌوم% . 5 ال لدى ٌعملون% 95 ال ان بالأمر والؽرٌب% . 5 ال الى% 95

. لك الخٌار سترفض؟ ام ستوافق؟ هل% . 5 الى 95 من تنقلك ان ٌمكن فرصة

!! صحٌح؟ . الموظفٌن أي% 95ال فئة من الان نحن !! مشكله هنالك لكن

 . المحدود الدخل دائرة من و الوظٌفة قٌود من نتحرر ان الممكن من لٌس 95 ال فئة فً نحن ما وطول

. جمٌعا حقنا من هً التً تلك هً احلامنا؟ ماهً. الدائرة هذه خارج النجوم تلك هً واحلامنا

. ((ومال وقت حرٌة: شخصٌة حرٌة, حج, ملك بٌت, فاخرة سٌارة, مثالً زواج, اطفال تربٌة)) 

  الاحلام هذه تحقق لكً سنة محتاج كم الحالً بوضعك

كم متوسط الرواتب فً الشرق الاوسط؟ دعونا نعمل حسبة , اذا نحن فً وظائؾ. لنكون منطقٌٌن

 ساعات وانتم عارفٌن ان هذا 8وان متوسط ساعات العمل . $ 500اذا كان لدٌك دخل ! خٌالٌة 

اذا انت فً ظل وضعك الحالً وفً ظل ؼلاء المعٌشة . مستحٌل وكل شخص على حسب اقتصاد بلده

لنفرض انك . هذا اذا كنت اصلا موظؾ ! هل انت قادر توفر من هذا الراتب ؟, وارتفاع الاسعار

$ . 36000 سنه سوؾ تصٌر 30وبعد $ 1200 سنوات سوؾ تصٌر 10بعد . $ 100وفرت 

 70, 60, 50!  سنه كم سوؾ ٌصٌر عمرك بالتحدٌد ؟30فً عمرك الحالً بعد . الؾ مبروك 
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اذا ما هو . هل هذا المبلػ الذي سوؾ ٌحقق احلامك وطموحاتك ؟ اذا انت فً الطرٌق الخاطئ. سنة

 !!الحل ؟؟

ولكن ما هً متطلبات . كلنا سنفكر بالتجارة وبمشروع خاص بنا . ببساطة الحل هً التجارة 

 المشروع التجاري؟

خبرة وكادر , مكان , رأس مال كبٌر

ومخاطرة , وعلاقات كبٌرة ودعاٌة واعلان 

المخاطرة وهذا ما ٌعمل حسابه أي %. 50

. هل انت ضامن مشروعك؟ اكٌد لا. تاجر

. فشل% 50نجاح و% 50النسبة المنطقٌة 

حتى لو كنت ذكً وعندك الخبرة الخارقة 

سوؾ تنخفض نسبة . والمكان الممٌز 

 %. 20المخاطرة الى 

 الله باذن . تقلٌدٌة ؼٌر تجارتنا نحن! حسنا

 مشروع أي لانه%. 0 فٌها المخاطرة تعالى

 فٌه ٌوجد لا كبٌر مال سأر فٌه ٌوجد لا

 تقرٌبا مشروعنا مال سأر نحن. مخاطرة

 علٌنا ضاع ٌاما. $120 - $45 فً حدود ال

 توانسرق وهواتؾ حواسٌب واشترٌنا اموال

. مخاطرة ٌوجد لا. كثٌره واشٌاء. علٌنا

 لا. خبره بدون% . 100 الله باذن النجاح

 ولا لؽات ولا خبرات ولا شهادات منك نطلب

. فراؼك وقت استثمار فقط ترٌد. تعقٌدات

 ساعات 8و نوم ساعات 6. ساعة 24 الٌوم

 أي او موظؾ او طالب انك فرضنا لو . عمل

. فراغ وقاتأ لدٌك ٌوجد كٌدأت بكل ترٌد شً

 سوؾ. فراؼك وقاتأ استؽلال منك نرٌد

 من(( لا ! ))شروط؟ أي بدون تقول

 3 منك نحتاج. شروط ٌوجد نأ الضروري

 أي فً. والاستمرار والجهد الصبر: اشٌاء

 الى ٌحتاج مشروع او وظٌفة او جامعة

 !صحٌح. والاستمرار والاجتهاد الصبر

. تقلٌدٌة ؼٌر وتجارتنا وطرٌقتنا شؽلنا نحن
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. عملنا تفهموا لكً التقلٌدي العمل عن فكرة اعطٌكم سوؾ.  قبل من به سمعت قد كنت تقلٌدي كان لو ,

.  والزبون المصنع هما جداً  مهمٌن عنصرٌن من ٌتكون تقلٌدي عمل أي

 كلؾ ما مثل كلفك جوالك السؤال هذا نفسه ٌسأل واحد كل صؽٌر كسؤال:  نوكٌا مصنع انه لنفرض

  بالمٌة عشرٌن  ربح ٌضٌؾ سوؾ أكٌد المصنع الان$ 100 المصنع كلؾ كمثال لا أكٌد!  المصنع؟

%.  100 ربح على ٌعنً$. 200 بسعر للزبون المنتج سٌصل$ 120 المصنع ٌكلؾ سوؾ. ارباح

 أربع الى ذهبت% 80!!  ذهبت؟؟ اٌن الى%.  80 ٌوجد هنا , أرباح% 100 و$ 100 الجهاز تكلفة

 ٌضٌؾ سوؾ واحد كل. تلفونات محل صاحب جملة تاجر إقلٌمً موزع وإعلان دعاٌة:  وهً مراحل

 تلك ندفع لكً ذنبنا هو ما . وانت انا الزبون  بدفعها؟ قام الذي من% 80ال تلك! حسنا% . 20 ربح

 . تقلٌدي ؼٌر عملنا نحن ولكن . التقلٌدي العمل هو هذا . المبالػ

 البٌع او الشبكً التسوٌق نظام( (Network Marketing  هاسم . جدٌد نظام ظهر 1945 عام فً

 كل وٌلؽً . مباشرة بالمصنع والزبون بالزبون المصنع توصٌل على النظام هذا ٌعمل. المباشر

 المنتج توصل بشرط ولكن$ 120 من بدلا$ 140 ىال ارباحك ضاعؾ انت : للمصنع  وقال. اءالوسط

 ضاعؾ المصنع. والمصنع الزبون المستفٌد؟ من الحالة هذه فً$ . 200 من بدلا$ 160 ب للزبون

 .اقل بسعر المنتج اخذ والزبون . هارباح

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 , الجملة تاجر ,  الموزع. والإعلان الدعاٌة الإشهار حٌاتنا فً جداً  مهم ءشً أنه نعرؾ وانتم أنا

 سٌارات من استعمل نوع أي اعرؾ لانا أنا ,  ؼٌرهم من .حٌاتنا فً مهم ءشً مهلأن. المحل وصاحب
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 إنه رأٌنا وانتم انا. والاشهار الدعاٌة وجود الضروري من ,أكسسورات من, تلفونات من, حواسٌب من,

.  المصنع وبٌن بٌنً وسٌط أي لؽٌنا

 !  ؟ الصٌن فً هنجاري فً او, لندانؾ فً او , أمرٌكا فً مصنع بوجود سنعرؾ كٌؾ الحالة هذه فً

 الشبكً التسوٌق ((face to face. ))المباشر البٌع. العالم فً مبٌعات أقوى وانتم انا شدٌدة ةببساط

 كل ونحن صؽرنا من نحن بمعنى(( صعبه. )) فلوس وخذ كلامٌة دعاٌة وأعمل زبون كون  ؟ ٌقول ماذا

 , حلاق ارٌد , مطعم أرٌد فلان ٌا سؤال سألتك إنا لو :  مثلا. بالمجان الكلامٌة الدعاٌات ألاؾ نعمل ٌوم

 .... هاشم مطعم سلام ٌا صحٌح!  صحٌح. مجانٌة كلامٌة دعاٌة ألؾ نعطً ٌوم كل نحن , كهربائً ارٌد

 ...  الخ

 .صعبة لٌست ! صعبة .فلوس وخذ كلامٌة دعاٌة وأعمل زبون كون.  لا الشبكً التسوٌق ولكن

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

كم ! $ 180والزبون اخذ $ 140ولكن المصنع ضاعؾ ارباحه واخذ . نحن شركتنا تعمل بنفس النظام

ولكن هنا هً لم تفتحها لنا باب صدقه او . الى اٌن ذهبت؟ سوؾ تكون من نصٌبنا ($40)الفارق؟ 

: بمعنى الشركة قالت. الشركة لكً تعطٌنا هذه الملاٌٌن من الضروري ان نوفر علٌها . صندوق تبرعات

. انا لن اعمل اي دعاٌة و اعلان فً التلفاز ولا فً المجلات ولا فً الصحؾ ولا فً اي مجال اعلامً

ولكن . وهذا ٌخدم مصلحتنا. ثانً شًء لن تفتح فروع ولا مراكز (ok )نحن سنكون اصحاب الدعاٌة 

الشركة لدٌها موقع الكترونً  . ببساطة شدٌدة! اذا لا ٌوجد فروع ولا مراكز كٌؾ سوؾ ٌصل المنتج؟

(WEB SIGHT) .  تتعاملonline . لكً تعرفك ٌجب ان تحصل على عضوٌة . انت الشركة لا تعرفك .

اذا انت . لو اشتركت فً نادي رٌاضً او صحً سوؾ تقطع عضوٌة شهرٌه او سنوٌة: كمثال بسٌط 

كٌؾ سوؾ تقدر الشركة . كٌؾ ستضمن الملاٌٌن هذه والفلوس التً ستأخذها على المدى البعٌد
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 . onlineومحاسبً داخل موقع الشركة  ٌجب ان تمتلك نظام اداري. مجهودي ومجهودك وتفرق بٌننا

  وهذه العضوٌة تشمل تكلفة بداٌتك بالتجارة

 فقط كم ٌفترض لدٌك أموال الآن ؟؟؟؟؟؟؟  $5تخٌل منذ صؽرك كل دعاٌة كلامٌة تأخذ علٌها 

شركتنا تعمل بنفس هذا النظام 

:  اختصار لكلمه العالمٌة للتسوٌق الشبكً عربٌة الأصل أحب أعرفكم علٌها تعرٌؾ سرٌعNMIاسم شركتنا 

 

  

N.M.I 
NETWORK MARKTING INTERNATIONAL 

 الشركة العالمٌة للتسوٌق الشبكً

 شركه عربٌة الأصل ومقرها فً لبنان

 بدأت عملها بتارٌخ 

03/03/2013 

 سامر صالحة من لبنان/ ٌزٌد الفاٌز من الاردن بالشراكة مع اللٌدر / قام بتأسٌس الشركة اللٌدر 

 وهما من أقوى مدربً التسوٌق الشبكً وقادة أعظم فرٌق من المسوقٌن الشبكٌٌن على مستوى العالم

 "فرٌق النسور"

 صاحب اقوى انتشار فً جمٌع الدول العربٌة والاجنبٌة

 وخبرة تمتد الى سبع سنوات فً مجال التسوٌق الشبكً

 لذلك فقوة الشركة فً حجم انتشارها على مستوى العالم

 "معا للأبد " شعار الشركة 

TOGETHER FOREVER 

 "VeriSign"موقع الشركة محمً من قبل شركة فٌري ساٌن 

 وهً من اقوى شركات الحماٌة الأمرٌكٌة التً تعتبر انتربول الانترنت أو الشرطة الدولٌة على الانترنت
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بنك :  ألؾ موقع حول العالم من بٌنها أهم البنوك والشركات العملاقة مثل900وتحمً اكثر من 

HSBC, ًموقع التسوق الامرٌكً العالمE-Bay وموقع البنك التجاري الٌمنً ومواقع مشهورة أخرى  

وهً حالٌاً مرخصة من إتحاد البٌع المباشر وكذلك محمٌة من موقع تشفٌر وتأمٌن البٌانات على 

 وسوؾ تجد ختم شركة الحماٌة "GODADY"الانترنت 

 .فً كل صفحة 

 ألؾ متر  60000تقع الشركة فً لبنان على مساحة 

 ملٌون دولار نحن أصحاب الأرض 50مربع تقدر بقٌمة 

 ونحن أصحاب الجمهور

سبب افتتاح الشركة هو فتح بٌوت ناس من خلال توفٌر 

فرص عمل وإدخال النور إلى بٌوتهم وإضاءة ظلمات 

 الفقر

  بٌع المنتجـــاتالهدؾ الرئٌسً للشركة هو 
 – أجهزة إلكترونٌة فاخرة أٌفون –الساعات السوٌسرٌة 

لدٌهم سبٌكة وزنها .  سبائك ذهب –– لابتوبات  –أٌباد 

% . 999.9نقاوة الذهب .  قراط 24عشرة جرام عٌار 

ٌوم . هذه السبٌكة  مربوط سعرها على سعر السوق العالم

أنت كٌؾ ترٌد ان . انا تكلمت فً بداٌة كلامً أنه من الضروري ان تكون زبون. طالع وٌوم نازل

تعطٌنً دعاٌة كلامٌة عن مطعم  وأنت لم تأكل فٌه؟ , كٌؾ ترٌد ان تنصحنً عن كهربائً معٌن؟ وأنت 

شرط أساسً الدعاٌة .  لم تقوم بتجربته

شرط أساسً تكون زبون . عن تجربة 

من : لو تكلمنا بشكل منطقً ! حسنا .

لٌشتري $ 800من معارفنا مهتم ٌدفع 

ذهب؟  مٌن مهتم ٌشتري ساعات 

سوٌسرٌة فاخرة؟ كم شخص مهتم 

 كل  $900  ولا $1000ٌشتري أٌفون 

 .واحد حسب بلده
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ولكن .   بصراحة صعب جداً , نحن صعب جداً نسوق لهذه الشركةNMIهذه المنتجات فً شركة , إذا

 ...تابع معً

 ان ٌهتموا لن العربً الوطن وشباب العربً الوطن أكثر إنه عرفت الشبكً للتسوٌق العالمٌة شركة

 ماذا . زبائنها مع التعامل فً مرونة عملت NMI .. أٌفون أو ذهب سبائك أو سوٌسرٌة ساعة ٌشتروا

 NMI شركة تقول تقول؟

 سوؾ NMI شركة تخٌل

 السبٌكة أن, فرصة تعطٌك

 والساعات الذهب

 والأٌباد والأفٌون السوٌسرٌة

! مجانا تأخذهم ولابتوب

 ...كلامٌة دعاٌة تعمل مقابل

هل انت موافق أن  ؟ رأٌك ما

 ؟؟؟ كٌؾ لكن معنا؟ تعمل

 للتسوٌق العالمٌة شركة

 شركة عملت؟ ماذا الشبكً

NMI كشاب أنت .جدا ذكٌة 

.  عندها كموظؾ تعاملك لن

 كٌؾ عرفت NMI شركة

 والاٌفون السوٌسرٌة والساعات الذهب المنتجات هذه تقولك NMI شركة. معاها شرٌك كيتخل أنها

%  80 تعطٌك و أرباحك من% 20 تخصم فلوس تربح لما. أرباحك من ستأخذها ولابتوب والأٌباد

 .كاش

! حسنا . زبون تكون أنك أساسً شرط 1945 عام فً الشبكً التسوٌق صؽٌر؟ سؤال هناك لكنو

 لأنها تعرؾ أضاع الوطن العربً والظروؾ التً نمر  , راعتنا بل . علٌنا تثقل حبت ما NMI شركة

 ملموسة كمنتجات سواء أكٌد فوائده له منتج وكل معانا تماشىت معقولة أسعارها منتجات وأدخلتفٌها 

 :منها المنتجات هذه ,  والأشكال والأصناؾ الأسعار متعددة و  إلكترونٌة ملموسة ؼٌر أو
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 :  الحالٌة الشركة منتجات

 . فاخرة بالذهب مطلٌة نسائٌة تإكسسوارا و مجوهرات- 

 . فاخرة إٌطالً جلدٌات- 

 : صحٌة منتجات- 

 الكهرومؽناطٌسٌة الاشعة من نفسك على للحفاظ طاقة قلادات .  

 . فاخرة وٌابانٌة سوٌسرٌة ساعات- 

 ( . SMS ) قصٌرة رسائل- 

 . برمجٌات- 

 :  هً حالٌاً  مختلفة مجالات فً تدرٌبٌة كورسات- 

 البشرٌـــة التنمٌة . 

 الشبكً التسوٌق.   

 
فً العمل التقلٌدي راح نفرض أنك دخلت أحد الكورسات واستفدت منه إستفادة قوٌة بطبٌعة الحال 

سوؾ تخرج تتحدث عن أهمٌة هذا الكورس وأهدافه وفوائده أو لو أخذت قلادة الطاقة متعددة الفوائد 
وإمكانٌتها رائعة فهً تجعلك مركز وتحجب عنك الإشاعات الكهرو مؽناطسٌة الضارة فنحن فً عصر 
الواٌر لس والإشعاعات هذه كلها ضارة بمجرد إرتدائك القلادة تصد عنك هجمات هذه الإشعاعات تكن 

بصحة أفضل كذلك عندما تتحدث عنها سوؾ ٌذهب أصدقائك ٌشتروها أو ٌحضرو الكورس هل جنٌت أ 

شركتنا ماذا تقول .  عملنا عمل ؼٌر تقلٌديNMIرباح بكل تأكٌد لا وهذا فً العمل التقلٌدي ولكن مع 

 (ACOUNT)هذه الهدٌة حساب خاص بك . لك منً هدٌة, بمجرد أنك اشترٌت منً هذا المنتج : لك

الشركة تقول .  مقسم إلى ٌمٌن وشمال(ACOUNT)هذا الحساب او .  موقع الشركة(WEB SITE)على 

 بتكافئك على كلامك أول ستة أشخاص NMIشركة ,لأنك احد زبائنً إذا عملت دعاٌة كلامٌة : لك

و سجلت  ثلاثة على الٌمٌن وثلاثة على الشمال فً  , تحضرهم  وقاموا بالشراء عن طرٌقك

(ACOUNT)شركة ,  الخاص بكNMIأول سته تأتً بهم ولأنك  المسبب أنا سأعطٌك :  تقول لك

انظر العمل . الخطوة الأولى$ 120أول ستة لك منً , عمولة وزن  مثل عربون تعامل بٌنً وبٌنك

فً حالة تأهلت إلى مُحاضر وفً حالة أنك لست محاضر تحصل $ 120كٌؾ أول ستة , الجمٌل انظر

ٌا فلان كل ما تكلمت عنً خذ فلوس وكل أرباح : ٌعنً الشركة تقول لك  بدون شرط أو قٌد  $90على 

  .(وعندما تتواصل معً سوؾ أعلمك كٌؾ تربح أكثر وأكثر )لها خطط معٌنه وأنا أتحدث عن الخطة المتوسطة فقط 

إذا إنت إهتممت فً الٌمٌن والٌسار أنظر الروعة وقوة العمل فهو , و لأنك إنت المؤسس وأنت المسبب
أقوى نظام ربحً فً العالم وهو نظام التضاعؾ إذا علمتهم كٌؾ ٌعملوا   و  علمتهم  كٌؾ ٌسوقوا ,  

 و كل واحد جاب . ٌعنً دعنا نقول ٌمٌنك وشمالك عملوا. أذا هما عملوا أنت اٌضا تستفٌد فلوس
والستة  إلً معك جابوا كل واحد شخصٌن سوؾ شخصٌن فقط مع العلم أنك فقط جبت أول ستة فقط 

 إضافة إلى السابقٌن أنت تجنً أرباح وهٌا منهم 6/6ٌصبح لدٌك أعضاء فً فرٌق عملك جدد وهم 

 وهكذا مع العلم أنك تستطٌع أن تحضر بنفسك أي عدد ترٌد وتربح أكثر وأكبر كما هو  $60وهٌا 

 موضح فً الجدول أدناه حسب خطة الأرباح المنتسب لها أحمر أو أصفر أو أخضر 
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 فً انتظارك 

تواصل معً لتؽٌٌر حٌاتك وابدأ اول خطوه على طرٌق النجاح وطرٌق الملاٌٌن 

! إذا كنت جاد وطموح أتصل وإذا كنت ؼٌر جاد وؼٌر طموح أنتبه تتصل 

 إذا كانت لدٌك رؼبة بالانضمام إلٌنا أو ترٌد الاستفسار أكثر 

 أرقام الهواتؾ للتواصل

 أحـمـد الـخـطـٌـب

00962785414357 

00962775648718 

 إٌمٌلات المراسلة للأنبوكس وكذلك مسنجرٌات للتواصل عبر المحادثة المباشرة

Yahoo  Messenger : Jordan_nmi@yahoo.com  

Skype Messenger : ahmad.nmi@outlook.com 

Skype Messenger : ahmad.nmi 

Face book  : https://www.facebook.com/ahmad.alkhatib.52   

Twitter : https://twitter.com/Ahmad_NMI  

 

 مساء بتوقٌت مكة وحتى الصباح   9 , نتواجد فً الذروة من الساعة  الفنً والدعم لاٌن أون والتدرٌبات العمل عروض قاعات

  http://login.meetcheap.com/conference,jordannmi 

mailto:Jordan_nmi@yahoo.com
mailto:nmi2013@outlook.com
https://www.facebook.com/ahmad.alkhatib.52?ref=tn_tnmn
https://twitter.com/Ahmad_NMI
http://login.meetcheap.com/conference,jordannmi
http://login.meetcheap.com/conference,jordannmi
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 إذا كنت ترٌد النجاح
  المعلومات الهامة الآتٌةأتبع

 تعلم من تجارب الناجحٌن

 "أن تصنع قادة مثلك"لكً تنجح علٌك ان تتعلم كٌفٌة 
 

  "إبراهٌم الفقً "  كٌؾ تنجر أهداؾ حٌاتك للدكتور أقرأ

  "إبراهٌم الفقً"  كتاب المفاتٌح العشرة للنجاح للدكتور أقرأ

 تعلم فن إقناع الآخرٌن

 تعلم علم الفراسه وملامح الوجه

(ستٌفن كوفً  )العادات السبع الاكثر فاعلٌة   

 البحث العلمً هو نجاح الأمم

  لنفسكاحترامككٌؾ تكسب 

(الكتور صلاح الراشد  )قانون الجذب   

 قارن بٌن الناجحٌن والفاشلٌن

 أنت جزء من الكون فتفاعل معه

 تؽٌر الً الأصلح

 الؽضب من النار فلا تؽضب

 كن مبتسما دائما
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 هٌا نختلؾ بحب

 تعلم لؽة الحوار الجٌد

 تعلم كٌؾ تصبح قائدا

 ثق بنفسك

 قوة الإرادة

 لا تستمع الً الأشخاص السلبٌٌن والٌائسٌن

 تعلم كٌؾ تحسن طباعك

 تحدي مشاكل الحٌاه

 النجاح هو قدرك

 حفز نفسك دائما وأبدا

 تخلص من افكارك السلبٌة وحولها الً افكارَ إٌجابٌة

 أزرع فً نفسك عادات النجاح

 ماهً أهدافك فً الحٌاه

 العاجز هو من ٌرٌد أن ٌكون عاجزاَ 

 كن مبدعا
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هذا هو عملنا والدخل دخل مُركب ٌتناسب 

مع ؼلاء المعٌشة وٌتوافق معه مع مرور 

الأٌام دخل متضاعؾ وعملك الخاص ٌزداد 

 ودخل مُركب 

هذا هو عملك الحالً دخل خطً لا ٌمكن أن 

ٌزٌد وأن زاد ٌزٌد شًء بسٌط كما هو 

واضح فً الخط المتقطع فما هً فائدة أن 

 تدخر فً نقود تفقد قٌمتها مع مرور الوقت 

هذا هو العمل العادي 

سواء موظؾ أو مشروع 

صؽٌر دخلك ٌعتمد على 

جهدك الفردي فقط واذا لم 

تعمل لن تجنً أرباح 

وقٌود  كبٌرة جداً جداً جداً 

والتزامات ومسئولٌات 

 اكبر ومخاطرة أكبر وأكبر

هذا هو عملنا مجهودك 

ٌقل وأرباحك تزٌد مع 

مرور الأٌام بدخل 

 متضاعؾ 
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 عشان تنجح
 لازم تكون علاقتك بربك قوٌة

 أن تلتزم بالقٌم الأخلاقٌة

 "أن تصنع قادة مثلك"لكً تنجح علٌك ان تتعلم كٌفٌة 
 

ٌوتٌوب  "إبراهٌم الفقً "  كٌؾ تنجر أهداؾ حٌاتك للدكتور أقرأ  

"إبراهٌم الفقً"  كتاب المفاتٌح العشرة للنجاح للدكتور أقرأ  

 
 أن تكون متفائلا

 لازم تكون رقم واحد

 لازم تكون الا خمسه فً مواعٌدك

 حول السلبٌات الً اٌجابٌات

 أكثر من دائرة علاقاتك الشخصٌة

 كن مبادر

 ان ٌكون لك هدؾ تسعً لتحقٌقه

  لشركتكوالانتماءالولاء 

 تعلم من خبرات الذٌن سبقوك الناجحٌن

 ان ٌكون لدٌك رؼبة حقٌقٌة فً النجاح

لا تقلق- لا تتكاسل - لا تحبط - لا تٌاس   

(صلاح الراشد  )تعلم قانون الجذب للدكتور   

 ابعد عن سارقً الأحلام

 أكسر حاجز الخوؾ اللً جواك

(أنا ناجح  )قول لنفسك كل ٌوم   

 كن صبورا

 استمر

 ان نجاح الأمم ٌبدا بالبحث العلمً

المعلومةابحث عن   

  تبحث عنكالمعلومةولا تجعل 

 وتذكر ان 

 اضعؾ من اضعؾ قلم أقوي من اقوي ذاكرة

 الناجحون هم من ٌؽتنمون الفرص

 لكل مشكله عدد لا نهائً من الحلول

 والناجح لازم ٌحتوي المشكلات وٌجد لها حلولا
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 الفرق بٌن الشخص الإٌجابً والشخص السلبً

ٌفكر فً الحل .....الإٌجابً - 1

 المشكلةٌفكر فً .....السلبً 

لا تنضب أفكاره .....الإٌجابً – 2

 لا تنضب أعذاره.....السلبً 

 ٌُساعد الآخرٌن.....الإٌجابً - 3

ٌتوقع المساعدة من الأخرٌن .....السلبً

ٌري عدة حلول لكل مشكله .....الإٌجابً - 4

 ٌري مشكله لكل حل.....السلبً

ٌعتبر الإنجاز إلتزاماً ٌلبٌه .....الإٌجابً - 5

 لا ٌري فً الإنجاز أكثر من وعد ٌعطٌه.....السلبً

لدٌه أحلام وأهداؾ ٌسعً لتحقٌقها .....الإٌجابً -6

 لدٌه أوهام واضؽاث أحلام ٌبددها.....السلبً

 عامل الناس كما تحب أن ٌعاملوك...ٌقول .....الإٌجابً -7

أخدع الناس قبل أن ٌخدعوك ...ٌقول .....السلبً

الحل صعب لكنه ممكن .....الإٌجابً -8

الحل ممكن لكنه صعب .....السلبً

ٌرى فً العمل أمل .....الإٌجابً -9

 ٌرى فً العمل ألم.....السِلبً

 ٌنظر الً المستقبل وٌتطلع الً ما هو ممكن.....الإٌجابً - 10

ٌنظر الً الماضً وٌتطلع الً ما هو مستحٌل .....السلبً

ٌختار ما ٌقول .....الإٌجابً - 11

 ٌقول ما ٌختار..... السلبً

ٌناقش بقوة وبلؽه لطٌفه .....الإٌجابً- 12

 ٌناقش بضعؾ و لؽة فظه.....السلبً

 ٌتمسك بالقٌم وٌتنازل عن الصؽائر..... الإٌجابً -13

ٌتشبث بالصؽائر وٌتنازل عن القٌم .....السلبً

ٌصنع الأحداث .....الإٌجابً - 14

 الأحداث هً التً تصنعه .....السلبً
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ثبلأخ١ز رذوزد ٔفضٟ ػٓ صجت فشٍٟ فٟ اٌح١بح ٚو١ف رغ١زد ح١برٟ ِغ ٘ذا اٌؼًّ 

 ........لصخ أًِ ألزأ ِب ٠ٍٟ 

 

ج رزٚٞ اٌحىب٠خ أْ ِجّٛػخ ِٓ اٌضفبدع اٌصغ١زح لزرد فٟ ٌحظخ اٌم١بَ ثّضبثمخ رحذٞ جزٞء ث١ٕٙب ٚوبْ اٌزحذٞ اٌٛصٛي لأػٍٝ لّخ ثز

 ....

 

 

إلا أْ اٌىث١ز ِٓ اٌضفبدع اٌحبضزح .....فٟ صجبح ا١ٌَٛ اٌزبٌٟ رجّؼذ حشٛد اٌضفبدع ِٓ وً صٛة ٌّشب٘ذح اٌضجبق ٌٍٚزشج١غ ٚاٌحشذ 

...... وبٔذ ِزأوذح فٟ لزارح ٔفضٙب أْ أحذا ِٓ اٌضفبدع اٌصغ١زح ٌٓ ٠ضزط١غ أْ ٠حمك اٌزحذٞ ٠ٚصً إٌٝ اٌمّخ 

 

.... ِضذ اٌضفبدع رصبرع ٚرزوض 

 

ٌىٓ وً ِب رضّؼٗ ِٓ اٌحشٛد 

 

!!!!! ِضزح١ً ....ِضزح١ً

 

.... لا ٠ّىٓ أْ ٠صً أٞ ضفذع ٌٍمّخ لأْ اٌجزج ػبي جذا:ٚصزاخ ٕ٘بن ٠مٛي 

ٚرىزرد صزخبد الإحجبط ٚاٌز١ئ١ش رجبٖ رٍه اٌضفبدع اٌّضى١ٕخ اٌزٟ راحذ رضمظ ِٓ الإػ١بء ٚاحذا رٍٛ ا٢خز ػٓ اٌجزج 

 

 

 

ِٚغ رضبلظ أػذاد وج١زح ِٓ اٌضفبدع رددد اٌحشٛد ِزح أخزٜ رصزخ فٟ ...ثبصزثٕبء رٍه اٌضفبدع اٌّزحّضخ ٚاٌٍّّٛءح ثبٌٕشبط ٚاٌح٠ٛ١خ 

...!!! ٘ذا ِضزح١ً...ٌٓ رضزط١ؼٛا...١٘ب رٛلفٛا :اٌجبل١ٓ

 

ٌُٚ ٠زخً ػٓ ...ِٚغ رٍه اٌذػٛاد رزا٠ذ اٌّزضبلطْٛ ِٓ اٌضفبدع ٌُٚ ٠جك صٜٛ ضفذع ٚاحذ اصزّز فٟ اٌصؼٛد ٌٍمّخ ٚإٌٝ أػٍٝ ٚأػٍٝ

... إصزارٖ أثذا

 

ٚرضبلطذ وً اٌضفبدع ٚثمٟ ٘ٛ ٠صؼذ ٠ٚصؼذ ٚلا ٠ٙزُ أثذا ثصزخبد ا١ٌأس ٚاٌّضزح١ً، 

.... ٚفٟ إٌٙب٠خ ٚصً اٌضفذع اٌصغ١ز إٌٝ لّخ اٌجزج ٚاٌج١ّغ ِضزغزة ثً ِٕٚذ٘ش ِٓ ٘ذٖ اٌمذرح

..... ػٕذ٘ب رضبءٌذ اٌضفبدع وٍٙب ٚاٌّشب٘ذْٚ ػٓ صز صّٛد ٘ذا اٌضفذع ٚحذٖ ث١ّٕب رضبلظ اٌجبلْٛ فٟ اٌطز٠ك

!!!!!!!!!!!!!!!!! ٌُ ٠طً وث١زا حزٝ ػزفٛا ٚاوزشفٛا أْ اٌضفذع وبْ أصّب

: ٔب٘ذٖ اٌحىب٠خ اٌزائؼخ رمٛي ي

 رّضه ثحٍّه...ِّٚٙب ػذدٚا ٌه اٌؼزال١ً ٚاٌصؼٛثبد !... ٚأ٘ذافهوٓ أصّب ػٕذِب ٠ز٠ذ ا٢خزْٚ أْ ٠مٌٛٛا ٌه ٌٓ رضزط١غ أْ رحمك أحلاِه

 ....... ٚاثذي ألصٝ جٙذ ٌه ٌزصً إٌٝ ٘ذفهٚ٘ذفه

 

سر النجاح فً اقتناص الفرص 
 

 

 

 والفاشلٌن والمُحبطٌن نحن فً انتظارك  نأبتعد عن السلبًٌ
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